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Tipsa |un ano récord

Con una facturacién
aproximada de 168 millones
de euros, Tipsa se confirma
como la empresa del sector
con mayor nivel de
crecimiento.

1 2007 ha sido el afio de la
E confirmaci6n de la politica de

expansion de Tipsa, situdndo-
se, en menos de S anos, en la élite de
las empresas del sector. A lo largo
de los tltimos meses varios estudios
de mercado publicados por revistas
especializadas han situado a Tipsa
entre las cinco primeras companias
dentro del sector de Paqueteria Ex-
press Courier (PEC).

En su séptimo afio de vida, Tipsa se
ha confirmado como una empresa s6-
lida y en continuo proceso de expan-
si6én. Su nivel de crecimiento se ha si-

todo el territorio peninsular, Islas,
Portugal, Andorra, Ceuta y Melilla.
Ademas, la red incrementa sus nd-
meros en cuanto a flota de vehiculos,
cerca de 1.350, y més de 2.300 em-
pleados. Reflejo de esta progresion,
Tipsa ha conseguido fidelizar mas
de 12.000 clientes.

Con estos datos, Tipsa ofrece la ga-
rantia de disponer de una total cober-
tura nacional a través de més de 110
rutas diarias de transito nacional y
mas de 1.350 rutas de reparto capilar.

Datos logfsticos

En el ano 2007 Tipsa transport6
diariamente una media de 413.000
kilos y 35.000 envios, lo que da un
registro anual de unos 8,4 millones
de envios y 99,1 millones de kilos. E1
peso medio por expedicién de Tipsa
se situé en torno a los 11,8 Kilos.

El desarrollo de una tecnologia de
propia creacion es otro de los valo-
res por los que Tipsa siempre ha
apostado. A principios del 2007, la

fifa culmin6 uno de los

tuado, por do afo ivo,
por encima del 10%, concretamente
un 12% en el 2007, muy por encima de
la media de crecimiento del resto de
las empresas del mismo sector.

De esta manera, Tipsa alcanza una
facturacién anual cercana a los 168
millones de euros, superando los 150
millones del afio 2006. Para el afo
2008, la compania también prevé un
crecimiento en torno a los dos digitos.

Muchos son los datos que avalan
el crecimiento experimentado por la
compania durante el 2007. En este
sentido, el grupo ha aumentado,
muy considerablemente el ritmo de
aperturas de nuevas delegaciones,
31 agencias nuevas el pasado aio,
contando en la actualidad con 195 en

Su nivel de creci

un 12% en el 2007

88

iento se ha situado, por segundo
aio consecutivo, por encima del 10%, concretumente

grandes proyectos, la llamada
"Solucién de Movilidad", una he-
rramienta de trabajo, puntera en
el sector, y que ha permitido a
Tipsa aumentar la calidad de su
servicio. Los repartidores de Tip-

estos elementos de muchos més
usos, asi como generar, no sélo un
ahorro de tiempo y dinero, sino ade-
mas un beneficio ecolégico acorde
con la nueva politica de responsabi-
lidad social de la compaiia.

Tipsa también ha puesto en mar-
cha un nuevo servicio que permite la
digitalizacién de los POD's y los acu-
ses de recibo de los clientes en des-
tino. Una vez digitalizados, estos ele-
mentos pueden ser consultados via
on-line o via web en tiempo real.

Ademas, se ha duplicado la in-
fraestructura de sus servidores prin-
cipales garantizando asi la fiabilidad
de su servicio on-line ante una posi-
ble caida prolongada de los mismos.
Ademas, durante este afo, se ha
puesto en marcha un nuevo servicio,
el multisobre prepagado. Este nuevo
producto, entre cuyas ventajas des-
tacan su simplicidad y economia,
mejora la calidad de servicio y la
competitividad de las medianas y pe-
quenas agencias de la red.

sa di desde , de

un sistema de Comunicacién

GPRS, en soporte PDA, para co- ’

municar al Sistema Central el es-
tado de los envios a tiempo real.
El cliente esta siendo el gran be-
neficiado al disponer de informa-
cién puntual de sus envios.

Otra de las nuevas aplicaciones
tecnolégicas ha sido la creacion
de un nuevo modelo de etiqueta y
albardn que ha permitido dotar a
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